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跨越群山的“动能之变”
——安顺市镇宁自治县开局起步“十五五”高质量发展观察

彭杨时间，是丈量发展最公正的标尺。
五年前，提起镇宁，人们的第一反应是“黄果树脚下

的过境通道”——游客的车队呼啸而过，留下匆匆背影；
山地里的蜂糖李挂满枝头，却常被果商压价；工业园区产
业零散集聚不足，优质资源难成集群优势，发展动能后劲
乏力。彼时文旅留客难、农业溢价低、工业体量弱，发展
之路步履维艰。

五年后再看镇宁——天上，无人机掠过 22 万亩蜂糖
李园开展智慧巡检；地上，“镇宁造”装备搭载出口订单
驶向德国、巴西、中亚；车间里，从精细化工到航空新材
料的高附加值产业链加速集聚；山水间，“候鸟”老人在
布依古寨悠然避暑，“黄马”赛事吸引多国选手同场竞逐。

从被动“过境”到主动“破局”，从粗放生长到精耕
细作，从单点突破到系统重塑。“十四五”以来，安顺市
镇宁自治县坚持以高质量发展统领全局，确立了“三区五
基地”发展定位。全县地区生产总值从 107.03 亿元跃升至
137.75 亿元，年均增长 4.8%；市场主体从 1.64 万户增长到
2.28 万户；城镇、农村居民人均可支配收入年均分别增长
5.11%、7.72%，增速均领跑全省全市——一组组跳动的数
据背后，是一场关于新旧动能转换的深刻变革，更是一座
县城面向“十五五”的从容作答。

产业要突围，工业必须挑大梁。
面对传统工业的效益瓶颈，镇宁自治县

委、县政府清醒地意识到，旧有增长模式已触
及“天花板”。县域工业的未来，决不能再走要
素驱动的老路，必须在淘汰落后产能的“破”
与培育新质生产力的“立”中重塑筋骨。

向高端攀升，传统优势产业率先挺起新脊
梁。在贵州镇宁经济开发区的红星精细化工产
业园，贵州红星发展股份有限公司摒弃了简单
的重晶石初加工，深耕高纯硫系新材料、高端
钡盐系列产品。凭借全省重点实验室的持续攻
关，企业成功跻身国家级制造业单项冠军示范
企业。龙头昂起，集群响应。园区内的华尔盛

新材料深耕着色剂新领域，迅速成长为省级专
精特新中小企业，其拳头产品正瞄准全国庞大
的市场份额稳步迈进，持续推动化工产业从

“资源加工型”向“精细材料型”跃升。
向精锐进军，民营企业正在撕掉“低端

制造”的标签。在贵州启黔重工科技有限公
司的厂房，一台台即将出口海外的移动破碎
机正加紧装配。这家由本地“修路人”创办
的企业，在与全球头部企业的代工合作中迎
难而上。面对外方对一颗螺丝的防腐标准、
一根电线走向的严苛要求，他们主动进行工
艺技改。

“工艺上的差距倒逼我们必须脱胎换骨，跨

过这道坎，就是广阔的天地。”企业负责人王大
林坦言。如今，企业不仅拥有 23 项自主专利，
产品更远销俄罗斯、巴西、澳大利亚等国，
2026年一季度出口额超 1800万元，实现了“山
区智造”的出海逆袭。

从“粗放采掘”到专精特新，科技创新的
引擎作用日益凸显。在这个全新的发展平台
上，全县规上工业企业达 29家，培育省级创新
型中小企业 14家、专精特新中小企业 11家，“十
四五”期间累计完成工业投资 78.08亿元，规模
以上工业增加值年均增长 5.5%。一条挺拔的现
代工业脊梁，稳稳撑起了镇宁经济高质量发展
的大盘。

工业立柱 在“破与立”中重塑制造筋骨

如果说工业是镇宁稳住基本盘的“压舱
石”，那么低空经济，则是镇宁主动抢占未来、
驱动“十五五”跨越式发展的“新引擎”。

“从去年 11月到现在，大半年时间我们就卖
出 了 140 多 台 无 人 机 ， 累 计 培 训 飞 手 超 500
人。”陈善志的账本里，写满了老百姓心态的根
本转变，“刚开始很多果农不接受，觉得无人机
打不透果树叶子。但我们反复演示，现在他们
看到一台无人机一天能打两三百亩果林，效率
是人工的十倍以上，观念全变了。”

旺盛的市场需求，让陈善志的商业模式顺
势升级——从单纯“卖机器”，转型为提供飞防
作业、农资吊运和考证培训的“综合服务商”，
带动团队年营业额突破千万元。

无人机在田间地头的火热，只是镇宁低空
经济强势崛起的一个切面。作为一个底子相对
薄弱的西部山区县，镇宁究竟该如何在这条高
精尖的赛道上破题起势？

“过去这一年，全县上下最大的变化是干部
思想的破冰。”镇宁自治县委常委、副县长 （挂
职） 陈晶炜一语中的，“刚开始提低空经济，大
家都很茫然，找不到抓手。但现在，县里的思
路非常清晰。”

针对镇宁的发展路径，他点破了核心逻
辑：“我们没有沿海发达城市成熟的高端航空制
造底子，但我们有干净的空域，有庞大的农业
和 文 旅 市 场 。 我 们 的 策 略 就 是 ‘ 场 景 牵
引’——先用场景把台子搭起来，让低空应用
在这里生根发芽，企业能赚到钱，自然会吸引
产业链上下游的配套落地。”

谋定而后动。镇宁自治县委、县政府果断划
出 3000亩土地作为核心承载区，迅速建成 810米
长的飞行跑道与飞训营地。在“场景为王”的理念
指引下，围绕“低空+智慧农业”“低空+公共服务”

“低空+文体旅游”“低空+赛事研学”四个“低空+”
的清晰布局，一张立体化的应用网络全面铺开：

在农业领域，无人机不仅用于近 8 万亩果
园的打药和吊运，机巢式无人机更是定期自动
巡检蜂糖李病虫害；在公共服务领域，航空工
业支援的“云影”无人机与“文鳐”智慧管控
系统正式投入森林防火常态化实战巡航，成为
大山深处的“天眼”；在文体旅游赛道，除了筹
备全国无人机足球赛等航模赛事，由县属国企
主导、对接江苏太仓的“AS700”载人飞艇项
目正紧锣密鼓推进商务谈判，旨在打造俯瞰黄
果树的低空观光新名片；同时，“熊猫跳伞”等
新业态项目也在加快空域审批。

从观望到入局，从单一培训到多业态开
花。正是凭借这种前瞻的眼光、主动谋划的魄
力以及无可替代的场景优势，镇宁在全省低空
经济的发展版图中赢得了主动权，被明确定位
为安顺市“县域低空经济发展先行区”。一个以
低空经济为新动能的产业生态，正稳稳降落在
这片喀斯特大地上。

低空驱动 用“场景优势”抢占未来赛道

当工业立起骨架、低空插上翅
膀、农业夯实血脉，镇宁的文旅产
业迎来了厚积薄发。

长期以来，坐拥黄果树瀑布这
一世界级 IP的镇宁，却饱受“游客
过境不住宿”的困扰。打破边界，
强化文旅体深度融合，成为破解

“通道尴尬”的关键落子。
刚 刚 走 过 20 个 年 头 的 “ 贵

州·镇宁黄果树半程马拉松”，正
是这一蜕变的最佳见证。这场最初
由地方举办的跑步活动，已升级为
世界田联“精英标牌赛事”。2025
年，吸引了 12 国选手角逐，更通
过首创的“13.14公里爱情专线”爆
红出圈。赛期前后，全县 120多家
住宿单位的 7000 余张床位被抢订
一空。“以前住宿爆满只在比赛前
一天，现在赛前、赛中、赛后三天
都爆满。”当地酒店经营者的切身
感受，印证了赛事对县域消费的强
劲拉动。2026 年，第二十一届贵
州·镇宁黄果树半程马拉松超级联
赛 （第二站） 各项筹备工作正有序
开展，新的一年，赛事热度再升
级，文旅融合再发力，镇宁正以奔
跑之姿，奔赴更精彩的未来。

与赛事的火爆交相辉映的，是
康养旅居产业的静水深流。依托得
天独厚的清凉气候和“多彩贵州·
甜蜜镇宁”城市 IP，镇宁正大力布
局“避暑经济”。

在环翠街道龙滩村，老支书正
带领村民将闲置农房改为民宿。每
月 2400 元“包吃包住”的高性价
比，吸引了大量来自江西、湖南的
避暑旅居“候鸟”老人。沉睡的乡
村资产被彻底激活，村集体与村民双双增收。敏
锐的民营企业家也看准了避暑红利，不仅在县城
爆改家庭套房民宿，更在景区投建高端商务避暑
别墅，高品质服务赢得了市场的一致好评。

从举办马拉松引爆全城，到盘活闲置资产打
造避暑小镇。在“十四五”这五年里，镇宁国家
A级旅游景区增至 8个，新增市级以上乡村旅游
重点村镇 17 个、等级民宿 23 家、床位 4387 张，
累计接待游客 2338 万人次，旅游花费年均增长
16.9%。镇宁终于摘掉了单一“通道”的帽子，
将泼天的“流量”稳稳转化为了扎实的“留量”。

五年破局，山河焕新。
从车间里的技术突围从车间里的技术突围，，到果林上空的旋翼轰到果林上空的旋翼轰

鸣鸣，，再到布依古寨的烟火升腾再到布依古寨的烟火升腾，，镇宁人凭着实打镇宁人凭着实打
实的探索实的探索，，蹚蹚出了一条山区县的产业发展之路出了一条山区县的产业发展之路。。
面向面向““十五五十五五””，，这座黔中小城锚定了地区生产这座黔中小城锚定了地区生产
总值突破总值突破 170170亿元的崭新目标亿元的崭新目标。。乘着新旧动能转乘着新旧动能转
换的东风换的东风，，正走得比以往任何时候都更加坚定正走得比以往任何时候都更加坚定、、
踏实与从容踏实与从容。。
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“文鳐”智慧管控系统助
“云影”无人机飞越群山。

正在生长的镇宁蜂糖李。

飞训营地停机坪上的训练机。
彭杨 摄

镇宁县城。 贵州顺立达纺织科技有限公司生产车间。

镇宁自治县高荡村镇宁自治县高荡村。。

低空经济的翅膀，最终要反哺脚下的泥
土。面对传统山地农业“丰产不丰收”“靠天吃
饭”的痼疾，镇宁的农业经营主体们在政府引
导下，正以强烈的市场化意识重塑产业价值链。

在六马镇的镇宁蜂糖李果园里，90后“新
农人”杨泽顺为了抵御冰雹和接连雨天造成的
裂果减产，砸下 68万元重金，为果园建起避雨
防雹棚和自动弥雾打药系统。“以前种地凭经
验、看天意，现在我们向科技要底气。”依靠严
苛的标准化管护，他的镇宁蜂糖李批发价卖到
了 36元一斤，不仅远超市场均价，更被长三角
的高端水果店提前锁定。

像杨泽顺这样主动向产业链深处开掘、向
科技与品牌要溢价的实践，正在镇宁各农业板
块生动演绎。

在镇宁小黄姜产业园，电商企业负责人姚

秉忠面对生姜市场的价格战，主动出击做起
“减法”——将日发货量从 2万单的峰值大砍至
3000单，舍弃低价走量的“白牌”客户，专攻
品控严苛的中高端市场。订单量少了，售后率
却降到了3%以下，利润率反而逆势提升了 12个
百分点。

冷水鱼养殖同样在向深加工要效益。江龙
镇水产养殖户谢振忠厌倦了活鱼价格随行就市
的被动，投资 180万元建起加工厂，拿到安顺市
首张水产品生产加工许可证。把鲜鱼深加工成
潮汕风味的爆浆鱼丸，一斤活鱼的利润瞬间翻
了四五倍，彻底跳出了低端内卷的泥潭。

老茶园里也吹起了“新茶风”。面对明前茶
市场的惨烈竞争，黔龙茶业总经理王江林转头
盯上被视为低端货的夏秋茶。他组建研发团
队，将本地水果与茶多酚含量高的夏秋茶拼

配，专攻新茶饮原料市场。如今，夏秋茶的营
收已占到公司总收入的近三分之二。

在畜牧领域，返乡创业的汪希平将令人头
疼的牛粪发酵成有机肥种水果，再将生态水果
引来的采摘客流转化为牛肉餐饮的消费者。一
坨牛粪，串起了“养殖—种植—加工—文旅”
的生态循环闭环。

在这些活跃的市场细胞背后，是镇宁自治
县委、县政府“搭底盘、建标准”的主动作战
——实施产地冷藏保鲜整县推进，开展镇宁蜂
糖李全国质量分级试点，培育壮大家庭牧场和
龙头企业。整个“十四五”时期，全县农林牧
渔业总产值年均增速达 5.5%；2025年，镇宁蜂
糖李综合产值高达 34亿元。镇宁的特色农业告
别了传统的粗放走量，在因地制宜的提质增效
中迎来了从规模到价值的全面飞跃。

农业固本 向市场化与深加工要质量效益

（除署名外本版图片由镇宁融媒体
中心提供）


