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本报讯 （记者 蔡茜） 近日，铜仁市印江自治县木黄新
光 100MW/200MWh 储能电站项目正式开工。该项目为省级

“5+3”重点项目，总投资 2.5 亿元，占地 23516 平方米，将建
设 40个集装箱式电池舱、40个 PCS交直流转换一体舱及配套
升压站。

该项目为省级“5+3”重点项目，工期 7个月，预计 2027
年春季并网带电，建成后可实现电能时空平移，缓解电网调峰压
力，提升清洁能源消纳能力与供电可靠性，助力印江优化能源结
构、落实“双碳”目标，赋能乡村振兴与经济高质量发展。

总投资2.5亿元
印江储能电站项目开工
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本报讯 （记者 李蔓毓） 近日，一列满载 2560吨优质
煤炭的集装箱专列从织金北站专用线启程，标志着贵州煤炭外
运迈入专业化、常态化新阶段。在列车发车的同一时间，贵阳
铁路物流中心与西部红果煤炭交易有限公司党建联建委员会正
式揭牌，为路企携手共赢、保障能源运输添足了动力。

依托织金北站高效的装卸能力和铁路干线直达的运输优
势，这趟专列避开了传统运输的中转环节，能够快速将优质煤
炭直送下游需求企业，不仅打通了黔中地区能源物资运输的关
键通道，更精准补齐了煤炭规模化、稳定化外运的短板。

随着首趟专列成功发车，织金北站专用线的能源运输价值
也将进一步释放。这条运输线路将逐步增加专列发运频次，持
续拓宽贵州煤炭外运的覆盖范围，同时拓展煤炭、化工产品等
多品类货物运输规模，全力打造贯通黔中、辐射周边的绿色能
源物流大通道。

路企党建联建委员会由贵阳铁路物流中心与西部红果煤炭
交易有限公司基层党组织联合组建，始终坚持“党建引领、路企
协同”的工作思路，打造组织共建、资源共享、难题共解的合作平
台，将党建引领的政治优势转化为能源运输攻坚与服务地方发
展的实际效能，推动路企合作更加顺畅、运输保障更加有力。

毕节煤炭外运专列
从织金北站首发

本报讯 （记者 朱登芳） 记者近日从“一
码游贵州”平台获悉，2026 年“票根联动·多
彩贵州欢乐购”促消费活动将在原有优惠政策基
础上围绕票根类型、参与人群等维度进行优化升
级。其中，新增“电影票根”作为第五类主要票
根，将省内消费者纳入优惠活动范围。

据悉，本次优化方案在原有四类“主票根”基
础上，新增“电影票根”作为第五类主票根，将“观
影”这一高频生活场景正式纳入票根消费券的核
销体系。此前，贵州“票根联动·多彩贵州欢乐购”
活动主要面向 A级景区门票、文化演艺门票、体育
赛事入场券、重大展会入场券四类票根持有者。

消费者在贵州省内电影院观看电影后，即可
凭电影票根在“一码游贵州”平台申领最高 500
元的票根消费券，享受合作的餐饮、商超、零售
店、加油站等场景八折立减优惠。

此前，“票根联动·多彩贵州欢乐购”活动
的参与者为到贵州旅游、参展、参赛、参加演唱
会等重点消费活动的省外消费者。本次优化方案
将活动范围扩展至省内外参与体育赛事、演艺活
动、展会、观影的消费者，以及省内跨市州旅游
的消费者。

省内消费者在贵州省内观看电影、参加体育
赛事、观看演艺活动、参观展会，或者进行跨市州
旅游，所持有的相关票根同样可以申领消费券。

自 2025 年 12 月贵州出台 《促进“票根经
济”发展工作方案》 以来，“票根经济”已成为
推动贵州文旅消费的核心抓手。目前，贵州票根
经济联盟已吸引了 6000多家线下门店加入，覆盖全省主要商
圈、连锁超市、大型餐饮及中石油、中石化等合作加油站。
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本报讯 （通讯员 周召均 李青青 记者 钱仕豪） 4
月 28日，贵州耀创—麻江酸汤全产业链项目在麻江县宣威镇
翁保村正式开工建设。

该项目是贵州省特色食品产业重点项目之一，计划总投资
3.5 亿元，规划用地 300 亩，将建设标准化生产车间、研发中
心、仓储物流中心、原料预处理基地及产品展示体验中心等配
套设施。项目聚焦红酸汤、白酸汤、酸汤底料、预制菜等系列
产品，依托麻江优质番茄、辣椒、生姜等原辅料基地，建立从
田间到餐桌的全程可控产业链。

项目预计 2026年 11月试生产、12月正式投产，建成后年
产值可达 5亿元，带动就业 500人。项目将有效补齐麻江酸汤
产业化、规模化、标准化短板，提升黔东南酸汤产业核心竞争
力，打响“麻江酸大哥”品牌，同时联动本地种植户、合作社
建立稳定原辅料供应体系，助力乡村全面振兴。

建成后年产值达5亿元
麻江酸汤全产业链项目开建

本报讯 （记 者 李姗） 近 日 ， 边 缘 计 算 社 区 发 布
“2026中国边缘计算企业20强”榜单，作为中国领先的独立边
缘云服务提供商，贵州白山云科技股份有限公司成功入选并位
居榜单前列。

该榜单已连续发布八届，是国内边缘计算领域最具权威性
的年度评选之一。本届评选聚焦“边缘×AI”融合趋势下，
具备核心技术与商业化落地能力的领先企业。

白山云长期深耕边缘计算领域，构建起网络、安全和智算能
力一体化的全球边缘云平台。截至目前，白山云已在全球60多个
国家及地区、290余个城市建设 1500多个边缘节点。在东南亚、
中东、中亚、非洲、拉美等海外市场，白山云均已部署算力基础设
施，形成了具备毫秒级服务交付能力的全球分布式计算网络。

围绕边缘智算能力建设，白山云已形成多项核心技术积
累，包括服务网关全网调度技术、异构算力弹性调度技术、大
文件加载优化技术、算力服务单元推理优化技术等。通过一系
列技术创新与优化，白山云已实现GPU利用率提升30%、模型
响应速度提升 100%、模型扩展时间成本降低 94%，为低延迟
AI推理提供了坚实基座。

“我们将继续加大在边缘 AI领域的投入，深化全球节点布
局与全栈智算能力建设，推动 AI技术在更多产业场景中落地
应用。”白山云相关负责人表示。

白山云入选
“2026中国边缘计算企业20强”

黔东南州岑巩县龙江河畔，有一个 50
亿元级的工业园区。

“目前，全球每 15支打火机就有 1支岑
巩造。我们生产的打火机主要销往东南
亚、南亚、中东及非洲地区。”近日，贵州
杰博电气科技有限公司厂长赵跃华面对记
者采访时说。

近年来，岑巩经济开发区大力发展以
打火机为特色的轻工产业，共引进打火机
生产及配套企业 16家，总投资达 15.6亿元。

赵跃华介绍，她们是来自湖南的企
业，2017 年通过招商引资入驻岑巩经济开

发区，在当地大力支持下，得到迅速发
展。“当时来这里，厂里职工全是骑摩托
车，现在基本换成小汽车了。”

“如果没有当地金融机构的帮助，发展
不会这么迅捷，2025年就实现 1.7亿元的产
值。”赵跃华告诉记者，当初基建的时候就
得到了地方上银行的支持。

企业发展，除了前期基建投入后，生
产运营费用就会成为主要成本。赵跃华介
绍，她们一个月的流动资金都需要 800 万
元以上，仅仅是原材料成本就需要 500 万
元左右。

“由于原材料都是现金采购，所以最开
始时，流动资金常常比较紧张，而且工厂
里有 500 个工人，人力成本支出也比较
大。”赵跃华说，当初没想到，岑巩农信联
社会为她们在园区的打火机企业专门设计
一款金融产品“工资贷”。

赵跃华告诉记者，这个金融支持太及
时了，她们从“工资贷”获得 300 万元纯
信用循环贷款，申请使用后，半年之后才
需要还款，然后又可以继续申请新的使用
金额，刚好解决了企业所售产品回款周期
的时间差问题。

“特别是疫情期间，‘工资贷’的金额
解决了80%的人力成本支出。”赵跃华说。

岑巩农信联社工作人员姚道镜介绍，
赵跃华说的“工资贷”，就是“企业工资贷
款”的简称，是专门为县域内企业、农村
集体经济组织发放的用于按月支付员工薪
酬或阶段性集中用工薪酬支付，授信额度
不超过300万元的贷款。

姚道镜介绍，在研发推广“工资贷”
时，面向净利润率不低于 10%，资产负债
率不高于 60%的企业，遵循先评级、后授
信、再用信的原则，按照企业总资产的

20%、净资产的 40%，取最小值进行授
信，进行“一次核定、随用随贷、余额控
制、周转使用”动态管理。

贵州汉豪电气有限公司也是园区内一
家生产打火机的民营企业，由于打火机从
生产到销售再到资金回笼需要一段时间，
支付员工工资成为该公司遇到的现实困
难。岑巩农信联社获悉后，第一时间上门
服务，及时为该公司授信 290 万元，成功
解决了该公司资金周转问题。目前，岑巩
农信联社累计支持该公司 29次，累计发放

“工资贷”2427万元。
“企业‘工资贷’是金融支持劳动密集

型企业发展的缩影，也是地方金融机构服
务县域经济发展的务实举措。”姚道镜介
绍，截至目前，岑巩农信联社向岑巩经济
开发区打火机企业以“企业工资贷”累计
支持94次，累计发放6875万元。

岑巩创新金融服务助力打火机特色产业集群发展岑巩创新金融服务助力打火机特色产业集群发展

““贷贷””动就业动就业 ““燃燃””旺产业旺产业
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 申川申川

4 月底的一天清晨，贵阳市花溪区高
坡乡街上村，村民张全在田埂上揭开拱棚
两头的覆膜，轻轻拨开一片嫩绿的秧苗。

“长势不错，再过几天就能移栽。”张全眯
眼笑道，最近天气忽冷忽热，还不敢把膜
全撕掉，只能先打开两头通风降温。

“秧好一半禾，苗好七分收。”前两
年，他还只守着自家几亩田地为要不要种
红米而发愁，但今年不一样了，他把村民
撂荒的地接过来种，准备将红米种植面积
增加到30多亩，光种子就撒了 18斤。

“现在村里有品牌，不愁卖，价格也上
去了，当然想多种点。”张全笑着说。他的

信心，来自街上村打出的那张农特产品牌
——“街上红芯”。

2024年，街上村驻村第一书记颜加运
刚到村里调研时，发现全村种了 500 多亩
红米，老百姓却越种越没劲头。“高坡红米
富含维生素和氨基酸，入口糯软爽口，在
高坡乡已有 600 多年的种植历史，但产量
不高，且没有统一品牌和销售渠道，价格
上不去。”颜加运告诉记者，老百姓算来算
去不划算，谁也不愿多种。

村“两委”反复商量，决定换个思
路，先从销售破题。街上村依托注册成立
的村集体“1+1”公司，创立了“街上红

芯”品牌，对红米实行统一收购、统一定
价、统一销售。

颜加运说，街上村的红米产量不算
高，必须走精品路线，村里定下一条规
矩，收购的红米必须颗粒饱满、色泽红
润，达不到标准的一律不收，“品牌立起来
了，就不能砸了招牌。”

品控严格，品质过硬，红米价格自然
水涨船高。2024 年，“街上红芯”品牌渠
道就卖出 10 多万斤红米，全村增收 180 多
万元。

为了持续拓宽渠道，村里借着全国红
色美丽村庄建设试点的契机，办起了“红

村超市”，还开始尝试直播带货。村“两
委”成员上阵当起“主播”，在屏幕前一口
一个“家人们”热情招呼。

“不少省外客户就是通过这个渠道找来
下单的。”颜加运说，品牌立住了，销路打
开了，群众种植的积极性自然就跟着上
来。到 2025年底，街上村红米种植面积突
破800亩，成了乡里的红米核心种植区域。

“传统种植，产量上不去，形不成规
模。”高坡乡农业农村综合服务中心负责人
王思达介绍，在品牌化发展的同时，该乡
积极引入优质品种，改进技术和品质，目
前该乡红米种植面积突破2000亩。

“眼下高坡旅游产业越来越火，红米不
光能当主食，包装好了更是最好的旅游商
品，供应农家乐、民宿和酒店。”王思达
说，品牌化发展已为高坡红米打开一定知
名度，这粒传承了 600年的“老种子”，靠
着以精取胜的路子，迈出了从藏在深山无
人识到品牌化发展走向市场的关键一步。

从“不想种”到“抢着种”
——花溪高坡红米闯出品牌新路花溪高坡红米闯出品牌新路

贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 朱迪朱迪

挖机定点挖坑，旋耕机
行间松土。近日，走进安顺
市平坝区夏云镇江西村的葡
萄种植示范基地，种植大户
朱有素正带领村民们忙着栽
种黑玫瑰葡萄新苗。基地依
托葡萄苗 2 米的间距，套种
黄豆、地萝卜等低矮作物，
有效提升土地利用率。

夏云镇的葡萄种植历史
可追溯至 20 世纪 90 年代末，
但长期以来当地农户以种植
水晶葡萄为主，市场价值偏
低，保鲜储运能力弱，产业
效益不突出。为破解产业发
展瓶颈，平坝区供销社主动
靠前、积极作为，联合夏云
镇江西村打造葡萄种植示范

基 地 ， 以 品 种 革
新 、 服 务 下 沉 、
利 益 联 结 为 抓
手 ， 将 农 业 生 产
的 各 项 保 障 措 施
落到实处。

“我们本次选
用 的 ‘ 黑 玫 瑰 ’
葡 萄 新 品 种 ， 相

较于传统水晶葡萄，兼具高
产、抗病性强、适应性广等
突出优势，更打破了常规果树
2 年至 3 年挂果的周期限制，
实现当年种植、次年 7月即可
采收上市，大幅缩短了农户的
收益周期。”平坝区供销社白
云供销有限公司副总经理马
璐介绍。

“平坝区供销社不仅送
苗、送肥，还送技术，解决了我
们这些种植户的后顾之忧，也
坚定了大家发展特色产业的
信心。”朱有素告诉记者。

平坝区供销社面向参与
种 植 的 农 户 推 出 “ 免 费 扶
持”举措：统一提供优质葡
萄种苗和绿色有机肥，组织
技术人员下沉田间地头，手
把手指导剪枝、定植、管护
等关键环节，将技术课堂直
接搬到田间，确保农户一看
就懂、一学就会。

“为让葡萄不愁卖、卖得
好，平坝区供销社将充分利用
自有基地资源与稳定客源，提
前搭建订单销售渠道，实现订
单直购直销。”马璐表示。

安顺市平坝区：

送苗送肥还送技术
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 袁袁蓠芊蓠芊 徐小迪徐小迪

在黔贵大地的春耕图景里，一群裤腿沾泥的供销人，正
把惠农服务实实在在送到田间地头。贵阳开阳 31 家供销网
点打通农资配送“最后一公里”，电话一响农资就送到家门
口；黔南州贵定供销人全天连轴转配送农资，做农户最贴心
的“跑腿人”；安顺平坝供销社不但送黑玫瑰葡萄种苗到农
户手中，还送种植技术到田间地头……

贵州省“十五五”规划纲要提出，完善便捷高效的农业社会
化服务体系。从买农资到扶产业，贵州供销人用沾着泥土的脚
步，踩实了为农服务的每一步，为乡村播撒下丰收的希望。

“小李，麻烦给我家送 5 包辣椒种
子 ， 还 有 3 袋 尿 素 。”“ 好 的 ， 马 上 就
来。”4月 22日，贵阳市开阳县楠木渡镇
为农服务中心工作人员李娇挂断电话，迅
速驾驶小货车将农资一一送往该镇黄木村
田庆友等4户村民家中。

走进楠木渡镇为农服务中心，各类春
耕必备的化肥、农药、种子等农资整齐排
列、储备充足。“今年以来，中心已销售
各种农资 34.12吨、农机 29台，累计进账
15.6 万元。”李娇介绍，为保障今年春耕
期间的农资市场供应，中心还推出了上门
售货服务，农户通过电话或微信预约，即
可送货到家。

“以前买两三吨化肥，需要耗费大量
时间和精力。现在，为农服务中心免费送
货上门，农资采购价格还较市场价降低
5%，节约了种地成本。”看到小货车来
了，村民田庆友熟练地上前帮忙卸货，

“工作人员还经常给我们讲解化肥使用知
识、农机补贴相关政策等，为我们春耕提
供了不少帮助。”

该县 31家供销网点聚焦主责主业，着
力弥补乡镇供销服务阵地空白短板，并将供
销服务阵地延伸到乡村一线，打通为农服务

“最后一公里”，方便农户就近购买农资。
“只要一个电话，田管服务也能送到

地头。”楠木渡镇副镇长叶星呈介绍，考
虑到村民外出务工等原因，楠木渡镇为农
服务中心还开展农业社会化服务，围绕
耕、种、管、技、收、烘、贮、销等农业
生产环节，承担土地托管、农资直供、农
机服务、烘干仓储、统防统治等任务。目
前，已推进农业社会化服务面积 1600亩。

贵阳市开阳县：

微信预约 送货到家
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 杨杨唯唯

春耕开始以来，黔南州
贵定县昌明镇供销社为农服
务中心农资售卖点负责人唐
柒武特别忙，从清晨 6 点接
待 农 户 、 接 听 配 送 电 话 开
始，到晚上 8 点结束送货上
门，几乎没有片刻停歇。

“最忙的时候一天要送 3
车货、大概 10 吨肥料，周边

的村子基本上跑遍了。”他一
边忙着搬运货物，一边告诉
记者，裤腿上满是泥点。该
服务中心去年冬季储备的近
200 吨 化 肥 、 玉 米 种 等 农
资，目前已售出近半。

春耕期间，农资价格直接
关系到农户的种粮成本，也是
农户最关心的事。贵定县供

销系统严格落实国家保供稳
价政策，即便面临厂家涨价的
压力，也始终坚持保本微利经
营，坚决不跟风涨价。

“现在西洋复合肥批发价
已达每吨3700元，我们的零售
价仅定为每吨3800元，每包肥
料差价只有不到 10 元。”贵定
县庆熙社区供销社为农服务中
心负责人朱国林告诉记者，供
销社的服务宗旨就是为农户办
实事，守住价格底线，最大限度
减轻农户负担。为满足周边乡
镇的春耕需求，目前服务中心
储备各类农资达300吨。

黔南州贵定县：

保供稳价为农办实事
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 袁蓠芊袁蓠芊 徐小迪徐小迪

←种植大户朱有素
（左） 和 技 术 员 交 流
沟通。（受访者供图）

黔东南州榕江县供销社做好农资采购、调运、储备和供应，全力保障农户春耕生
产农资需求。图为工作人员在清点肥料。韦贵金 摄 （影像贵州）

黔南州瓮安县金正大诺泰尔化学有限
公司的化肥生产车间里，工人将化肥装
车。肖伟 摄 （影像贵州）

贵州杰博电气科技有限公司车间。
贵州日报天眼新闻记者 申川 摄


