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贵阳市花溪区

奋战“四个大抓” 激荡发展春潮
朱迪

初春的花溪，发展的热度在升
腾。

从企业实验室里紧锣密鼓的新
品研发，到项目工地上塔吊林立的
建设场景，再到智慧厂房内跳动的
数据，处处激荡着奋进的足音。

“大抓产业、大抓项目、大抓招
商、大抓经营主体”不只写在文件
里，更落实在行动上。产业链沿着精
准布局延伸，项目在全程服务中提
速。招商队伍步履不停，聚焦产业链
关键环节精准出击，环环相扣的服
务保障让企业招得来、留得住。广大
经营主体在政策红利与优化环境的
滋养下破浪前行，释放出敢为人先
的创新活力。

从盘活资源存量到释放产业增
量，从单点突破到矩阵发力，贵阳
市花溪区正以“四个大抓”为引
擎，劈波斩浪、奋楫前行，让一幅
高质量发展的宏阔画卷在春光里加
速绘就。

走进贵州北极熊实业有限公司副总经
理张猛的办公室，桌上摆满五颜六色的饮
料样品，犹如一个小型饮品实验室。

“ 这 是 我 们 今 年 主 推 的 功 能 性 饮 料
‘熊出没注意’。”张猛拿起其中的一瓶饮
料介绍，为了这款饮品，他们换了多家原
材料供应商，反复调整配方，并采用二氧
化碳杀菌冷灌装技术替代传统热灌装，

“产品更澄澈、颜色更明亮。”
自去年 6 月样品下线，这款主打天然

健康的饮品已在广东、四川、北京等地试

销售。同时，刺梨茶等贵州特色新品也将
陆续推出，为“黔水出山”增添新动力。

自 1995年成立，北极熊从单一水厂成
长为集研产销于一体的现代化饮品企业。
如今，其产品涵盖天然矿泉水、纯净水、
薄荷水及各类饮料，拥有 10条生产线和 6
个省外办事处。2025年，300多万箱产品
从这里发往全国，产值超 1.5亿元。

在花溪区“一主一特”产业版图中，
北极熊是特色食品板块的“老兵”。敢于
向更广阔市场探路，底气源于本地优质的

生态环境和产业政策的精准赋能。
“目前矿泉水产量约占 10%，饮料不到

5%。”张猛指着正在扩建的 1.5万平方米厂
房表示，企业正计划上新产线，提升矿泉
水、饮料产能占比，用高附加值产品拉动
总产值再上新台阶。

单个企业的突围，背后是区域产业的
整体跃升。过去五年，花溪产业版图加速
重构：全省规模最大的表面处理产业基地
拔地而起，电子信息制造业从无到有，工
业对经济增长贡献率跃升至 38%以上。花

溪牛肉粉摘下“全国产品创新奖”，18 家
企业跻身省级专精特新企业，6 座工厂获
国家和省级“绿色”桂冠，花溪工业园区
升格为省级经开区。

站在新起点，花溪产业发展思路愈发
清晰：特色食品产业从“单点突破”转向

“矩阵发力”，依托科研推动牛肉粉全产业
链标准化，抢抓产业机遇发展“刺梨+”

“酸汤+”等高端产品。
电子信息产业则向核心领域深耕，依

托表面处理基地，推动“电子+”布局向
印刷线路板、芯片封测、智能终端等高附
加值环节延伸；同步做精循环产业、做强
传统产业、谋划新兴产业，赋能现代化产
业体系建设。

向新而行 锻强产业主引擎

3 月初，花溪区泰邦生物制品生产基
地建设正酣。自 2025年 6月动工以来，这
个总投资 20亿元、占地 192亩的项目拔节
生长：目前主车间及仓储中心已完成主体
封顶，辅助业务楼加快建设，预计今年 6
月全面完成土建工程。

“项目预计在 2030 年正式投用，将成
为 西 南 地 区 最 先 进 的 血 液 制 品 产 研 基
地。”贵州泰邦财务总监王学武介绍，投
用后预计能推动年处理血浆产能翻倍增长

至 1200 吨，年产值突破 36 亿元，年贡献
利税 15亿元。

大项目撬动大产出，但花溪区抓项
目，不仅看体量，更看质量。在泰邦生物
的蓝图中，这座新园区被锚定为“数智化
血液制品生产基地”，前沿智能设备与系
统将在这里落地，构建起安全可控、全程
可追溯的智能制造体系；一批在研新产品
也将在此落地，进一步完善产品矩阵，提
升产品质量与供应保障能力。

“我们不仅要做产能的提升，更要做
行业品质的标杆。”王学武说，贵州泰邦
2025 年采浆量创历史新高，贡献产值 7.2
亿元，2026 年将锚定 10%以上的增长目
标，力争再创佳绩。

大抓项目，抓的是当下，谋的是长
远。翻开花溪区2025年省级重大工程和重
点项目清单：36个项目，总投资 510.58亿
元。其中续建 28 个、新建 4 个、收尾 2
个、预备 2个。截至 2025年 12月底，已完

成投资243.45亿元，年度投资52.03亿元。
项目跑出加速度，靠的是服务“跟得

上”。花溪区以“5+3”工作机制为抓手，
深入开展“五帮”专项行动，从用地预审
到规划许可，从资金争取到融资协调，全
周期、全方位的贴心服务贯穿始终。坚持

“园区事园区办”，让企业少跑腿、项目快
推进。

一个个拔地而起的重点项目，正汇聚
成澎湃动能，为花溪现代化建设夯基垒
台、架梁立柱。花溪区将牢固树立“项目
为王”的鲜明导向，持续做优全周期服务
保障，用足用好各类政策工具，全力推动
重大项目早竣工、早投产、早见效。

向上而生 筑牢项目压舱石

本版责编：肖菡 熊瑛 张元斌 张卫东 版式设计：黄艳

几个月前，在贵阳市石板现代商贸服
务园西部建材城的“AI+家装”平台展
厅，业主金剑飞体验到了“分钟级”的设
计服务。“输入需求，调整风格，几分钟
就能得到效果图！”

更打动他的，是平台联合仲裁、行业协
会、银行等提供的全流程保障。最终，他将
装修委托给平台“装修管家”，新居省心落
成，总花费节省近4万元。

从“卖材料”到“卖方案”，西部建
材城的转型是市场倒逼下的主动突围，也
是花溪区以精准服务赋能经营主体、激活
民营经济活力的缩影。

“市场下行，园内超 2400家商户曾高
度依赖的批发渠道逐渐收窄，转型迫在眉
睫。”贵州西部建材城开发有限公司董事
长李建东介绍，在园区引导下，建材城对
接资源打造起覆盖技术、规范、资金、法
律、安全五维度的 AI 家装平台服务体
系 ， 带 动 商 户 从 批 发 转 向 零 售 。 2025
年，西部建材城营业收入突破百亿元。

作为贵州民营经济重要集聚区，石板
园区汇聚 15个专业市场、超 2万户经营主
体。面对传统业态增长乏力，园区主动嫁接
资源、优化服务清单，引导经营主体在转型
中寻找新赛道。

园内的亿隆装饰建材城曾是全省最大
的铝材门窗市场，年销铝材约 20 万吨。如
今，这里借力贵州中药材资源与政策东风，
正在跨界打造中医药产业集群。

“选准赛道，就能闯出新天地。”贵州中创亿隆集团董事长
蒋文书信心十足。在园区协助下，该建材城对接高校资源、整
合闲置物业，打通“商协会+企业+商户+农户”共享模式，构建全
新产业生态。目前，中医药博物馆已建成开放，全部建成后预
计吸引企业上千家，三年内交易额有望突破200亿元。

在合朋二手车市场，市场方通过组建团队、减免租金，引
导车商“触网”，开拓销售的新渠道。“直播间就是我们的‘新
展厅’，客户来自全国各地。”贵州卡泰驰副总经理孙龙说。

作为海尔旗下二手车连锁品牌，卡泰驰自 2024年进
驻园区以来，逐步完善标准化售后与检测流程，依托“直
播+线上商城”拓展渠道，实现了二手车的“全国卖、异
地购”。“今年营收有望突破 6亿元，其中线上销售占比预
计能超过40%。”孙龙表示。

从 AI 设计赋能家装，到直播打通二手车全国销路，
再到跨界打造中医药集群，石板园区民营经济的发展路
径，正在悄然重塑。

如今，这里日均车流超3.5万辆、人流量约5万人次，已成
为全市最具活力的现代商贸园区之一。2025年，园区总营收
突破千亿元大关，为区域经济发展注入强劲动力。
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贵阳市石板现代商贸服务园。 （花溪区委宣传部供图）

贵州品品
鲜生物科技有
限公司“智慧
菇房”。

朱迪 摄

贵州北极
熊实业有限公
司瓶装水生产
线。 （贵州
北极熊实业有
限公司供图）

3 月，走进位于花溪区的贵州品品鲜
生物科技有限公司“智慧菇房”，温润空
气中弥漫着菌类特有的清香。立体架上摆
满了栽培瓶，一簇簇鹿茸菇正铆足劲儿向
上生长。

这里没有泥地和大棚，只有“智慧大
脑”操控的现代化生产场景：密布的传感
器实时回传温度、湿度、光照等环境数
据。技术人员轻点鼠标调控，能为每个房
间的菌瓶定制最优生长方案。

“以前种菇靠经验，现在靠数据。”厂
长郑徐穿行在菌架间，话里底气十足——
去年企业年产量超万吨、产值突破了 6000
万元，“今年来个‘开门红’，一季度预计
产出5000吨，相当于去年半年的产量。”

品品鲜的落地并非偶然，而是一场精
心策划的要素重组：一端是国企闲置的 8.7
万平方米数字农业厂房沉睡待醒，一端是
龙头企业扩张的迫切需求。为此，花溪区
以特色食品产业链“两图两库两池”为指

引，精准锁定目标，仅用两个月便实现从
项目洽谈到签约，推动“沉睡资产”变身

“智慧菇房”，实现“资源存量”与“产业
增量”的完美联姻。

这枚落子，折射出招商一盘棋的联动
效应。花溪区将招商引资作为“一把手”
工程，主要领导带头研究政策、谋划方
向、对接企业，自上而下凝聚起工作开展
的合力。2025年以来，花溪招商小分队足
迹遍布 25城、拜访 92家企业、接待 213家

客商。
更值得关注的是模式的创新。“现成

厂房+运营方案”的组合拳，让中通兔喜
快速落地，并发挥其“生产制造—仓储分
拨—社区终端”的链主优势开展以商招
商。目前，已有植贝卫生科技、渝滋味食
品等 20余家企业循链而来，集聚落户，去
化厂房面积达 13万平方米。

从一朵菇的破土，到一个园区的满血
复活，再到一条产业链的拔节生长——花
溪用实践证明：招商引资不是孤立的项目
堆砌，而是要素的精准耦合、资源的创造
性重组。当“大抓招商”成为源头活水，
这片土地正生长出更多可能。

向优而进 激活招商源头水

人勤春来早，开年即“冲刺”。贵阳
市花溪区以“大抓产业、大抓项目、大抓
招商、大抓经营主体”为牵引，全力推动
产业升级、服务优化。政策好不好，企业
家的感受最真切。

“从洽谈到投产的两个月，让我们感
受到满满的诚意。”贵州品品鲜生物科技
有限公司厂长郑徐回忆。更让他感慨的
是，企业落地后，政府的服务从未断档。

随着“四个大抓”深入推进，企业产
能不断扩大，用工需求成倍增长。“每次
遇到招工难题，当地都全力支持，我们
90%的一线工人都是通过零工市场招聘来
的。”郑徐表示，当前公司生产线满负荷
运转，每天生产鲜菇 60 吨，产业动能加
速释放。

同样感受到这份“温度”的，还有
贵阳地利农产品物流园有限公司副总经
理战胜。去年地利物流园启动果蔬交易
区改扩建工程时，资金和交通曾让他头
疼不已。

关键时刻，花溪区多部门高效协同伸
出援手——花溪区商务和投资促进局协助
园区申请到市级商贸流通体系试点项目奖
补资金 1000 万元；园区服务部则协调开
辟外围临时停车场，缓解交通压力，实现
了车辆快进快出。

“目前果蔬交易区已正式投用，预计
每年能新增农产品交易 10 万吨、营业收
入 1500 万元。”战胜表示，“四个大抓”
的号角吹响，让人心潮澎湃，企业还计划
投资 12 亿元建设二期项目，打造一个现
代化农产品供应链服务平台。

政策好不好，最终要看企业笑得真不真。当服务落到实
处，企业的信心便会转化为持续投资扩产的动力。
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走进花溪，听到最多的是企业家口中那些具体的细节
——从洽谈到投产用了多少天、资金奖补什么时候到账、
用工难题是怎么化解的。

这里的"四个大抓"有章法，有韧劲。抓产业，不搞贪
大求全，而是立足"一主一特"找准赛道，让北极熊这样的
老牌企业敢于向新领域突围；抓项目，不只看体量，更看
质量，泰邦生物制品生产基地加快建设背后，是"全周期
服务"在支撑；抓招商，不靠运气靠精准，品品鲜两个月
签约落户，盘活的是闲置资产，注入的是产业增量；抓经
营主体，不是简单帮扶，而是政策赋能精准引导，帮助经
营主体结合自身特色创新转型。

高质量发展从来不是凭空起高楼。花溪的路径很清晰：
产业找准赛道，项目跟进落地，招商精准匹配，经营主体自
然就有了向上生长的空间。当这四个环节咬合在一起，每项
部署都能落地见效，发展的齿轮便开始加速转动。

齿轮已经转动，剩下的交给时间。当“抓”落进每一
天的日常，发展的路自然会越走越宽。

在花溪，感受发展脉动

花溪工业园区。 孙操 摄 泰邦生物生产间。 （贵州泰邦生物制品有限公司供图）
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