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秋风掠过冀中平原，玉米叶沙沙作响。在河北省廊坊
市文安县兴隆宫镇小龙华村的一片千亩玉米地里，收割机
正来回穿梭，种粮大户徐友国在自家地里抓起一棒刚掰下
的玉米，籽粒金黄、饱满压手。

“我今年种了 1900亩春玉米，底肥用的是瓮福‘三条
鱼’，每亩 80斤，这肥含量足、效果突出，增产明显，管
理再按瓮福集团农技方案来，眼下在收的湿粮，每亩
2000斤以上，比往年好。”徐友国说。

这是贵州磷化集团“丰收中国·贵在有磷”主题田
间观摩活动现场中的一幕。没有会议室里的冗长汇报，
取而代之的是田埂上的对比示范、农户口中的真实账
本。

“我们在大华北区搞观摩，就是要把‘测土配肥、精
准施肥’摆到田间，让农户亲眼看到减肥不减产。”贵州

磷化农资有限责任公司旗下山东瓮福农业服务有限责任公
司董事长周文彪说。

针对华北地区土壤特性、气候特点和种植习惯，集团
推出宏福三条鱼系列高端产品，并优化玉米配方，核心就
三条：提高氮肥利用率、提高磷含量、针对性补充中微量
元素，让玉米“吃得饱、吃得好”。

“整个方案不是简单减量，而是在产量不降的前提
下，通过提高肥料利用率实现真正减量增效。”贵州磷化
农资有限责任公司农技专家田树刚说。

支撑这一效果的，是贵州磷化从生产到服务的全链条
布局。

作为磷复肥保供稳价“国家队”，贵州磷化坚持从三
端发力。生产端，分布在全国各地的磷铵生产基地开足马
力，不停产、不减产，确保大华北区域秋耕有充足货源；

物流端，火运、汽运、海陆联运结合，淡季提前发运到属
地中心仓，用肥季汽运直发，确保运输不断档；仓储端，
大华北区域建立了十余个中心仓，今年夏秋销以来已发运
各类产品 30余万吨，并严格执行“一袋一码”追溯，农
户扫码即可查企业、产品参数和质量检测报告。

服务端同样下沉到底。销售服务人员长期奔赴田间地
头，送货进村、到户、到田，针对种植大户、家庭农场、
合作社提供定制化套餐与一站式服务。

依托集团产品稳定肥效与配套农技服务，受益的还有
当地经销商。

“我为什么愿意推这款肥？”五子农业科技有限公司总
经理刘伟介绍，他从 2000年初开始销售宏福产品，到后
来的“流行美”“全稼福”，再到“三条鱼增效二铵”，一
路见证产品迭代和施用成效，贵州磷化集团的产品让他有
信心，更让农户放心。

“2019 年，我们全面在小麦施肥上主推‘三条鱼’，
后来又推出玉米控释高产配方肥，很成功。”刘伟说，如
今，五子农业的销售辐射周边县市种植大户和家庭农场，
服务玉米、小麦、大豆等作物，年销量约 1.5万吨，农户
复购率超90%。

减肥不减产、增收又增效！华北粮用上贵州肥

秋风起，稻穗黄，棉桃绽，果飘香，万里
沃野，丰收在望！

时下，全国秋粮主产区陆续进入产量形成
与收获关键期。从西南山地到华北平原，从南
疆果林到西北棉田，贵州磷化集团正以“磷矿
开采—研发制造—仓储物流—田间服务”全产
业链协同发力，坚决扛牢保障化肥稳定供应、
守护国家粮食安全的战略使命，推动化肥产品
结构和质量升级，为全国各地农业丰产丰收筑
牢底气。

依托不可复制的资源禀赋与产业链优势，
集团科学调度各生产基地产能，今年春耕以
来，化肥日均产量稳定在万吨级，每日约2万吨

定向发往东北、华北及黄淮海等粮食主产区，
春耕周期累计供应磷肥超 190万吨，超时间进度
完成国家部委下达的保供任务。作为中国磷肥
重要的生产供应商，集团提供了全国磷铵近四
分之一的消费量。

集团依托行业唯一的企业国家重点实验
室，聚焦中低品位磷矿高效利用、新型肥料研
发、土壤改良等领域，累计获得专利授权 2454
件。今年上半年，集团新型化肥产量达 64.25万
吨，产品覆盖水溶肥、缓释肥、作物专用肥等
多品类。4月新型复合肥量产上市，进一步丰富
产品矩阵。针对极端气候，集团推出纽特玛复
合肥，添加褐藻寡糖与聚谷氨酸，保水保肥、

促根壮苗；针对洪涝渍涝，提供磷酸二氢钾、
聚磷酸铵加抗逆助剂复配方案；围绕水稻、玉
米、大豆，推出高塔水稻适用肥、金玉能、禾
稼欢等专用配方肥。所有产品实行“一袋一
码”质量追溯，农户扫码即可查验生产批次、
质检报告。

用好全国 40 个中心仓，集团“淡储旺供、
精准调度”机制高效运转，数字化物流实时匹
配供需，打通农资下乡“最后一公里”。集团
下属贵州开磷集团矿肥有限责任公司今秋首次
启用“公路+铁路+水路”多式联运，截至 9 月
1 日完成近 4000 吨化肥发运；下属瓮福 （集
团） 有限责任公司瓮福化工公司首批罐式集装

箱硫酸顺利到货，开辟硫资源物流新通道 ；
“1468”装置 （年均消纳磷石膏 140 万吨、产出
硫酸 60 万吨和胶凝材料 80 万吨的巨型装置） 8
月单月磷石膏消纳量突破 14万吨、高浓度硫酸
突破 7 万吨、胶凝材料 6.32 万吨，三项指标刷
新投产以来月度纪录，为下游磷肥生产提供稳
定原料保障。

集团下属贵州磷化农资有限责任公司以
“先锋磷·红引链动”党建品牌为引领，组建 23
支党员先锋队下沉一线，累计开展田间指导、
种植培训等助农服务500余场次，目前，已在全
国建成 6 个党建示范村、28 块党员示范田、10
家党员先锋店。集团自 2015年结对帮扶榕江县

以来，累计选派超 200 名驻村干部覆盖 30 个村
寨；组建专业农技服务队伍，深入全国各大种
植产区开展测土配方施肥，为种植户进行田间
技术指导，面对面为农户解决实际用肥难题。

“党建+科技+农化服务”融合模式，切实彰显服
务“三农”的国企担当。

奋 进 “ 十 五 五 ”， 贵 州 磷 化 集 团 将 锚 定
“千亿磷化 世界领军”的发展目标，持续强
化保供能力、深化技术创新、推进绿色发展，
以全产业链协同推动化肥产品结构和质量升
级，以更实举措护航粮食稳产增产，为保障国
家粮食安全、推进乡村全面振兴贡献更大磷化
力量。

磷润沃野 守护粮安
——贵州磷化集团以产品结构升级扛牢粮食安全使命贵州磷化集团以产品结构升级扛牢粮食安全使命
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黔东南州榕江县忠诚镇俾堵村种植户杨昌忠的百香果
园里，果树藤蔓被一场大雨洗得发亮，叶片下是一颗颗浑
圆的钦蜜 9号黄金百香果。杨昌忠钻进果园，托起一颗果
子，果皮金黄紧实，掰开来果肉饱满。

“这雨下了好些天，果子照样挂得住。”杨昌忠说，今
年，基地百香果收购价每斤 5.5至 6元，他的百香果订单

已经排到即将到来的国庆假期。
搁在两年前，杨昌忠不敢想。那时他在外务工，村里

的百香果因技术跟不上，果子小、产量低。2025 年，他
返乡承包基地，咬牙拿出 6亩地，给贵州磷化集团百香果
专用肥当“试验田”。一年下来，田里的收成有4万多元。

“改变全在肥里。”杨昌忠说，自从用上贵州磷化集团

的开磷高塔硝硫基复合肥，果品匀称、甜度稳，雨水多也
没怎么掉链子。收购商来了就订货，果子下树就装车。

贵州磷化集团此前向俾堵村捐赠 10 吨复合肥，好肥
滋养了村里的百香果。贵州磷化集团派驻俾堵村的驻村干
部张洋洋介绍，集团依托本地经营大户打通渠道，力争完
成 5万斤精品百香果销售目标，预计带动村集体经济增收
5万元。

如今，榕江百香果种植面积达 1.6万亩，年产量 1.5万
吨，产业年产值突破2亿元，带动近2000户农户增收。

优质磷化肥料成为产业提质的重要支撑，贵州磷化集
团将持续把科学农资送到田间，帮助种植户稳产增收，也为
榕江百香果特色产业规模化发展筑牢农资根基。

化肥赋能、产业提质！榕江百香果成为“致富果”

9月的新疆，采棉机轰隆隆驶过，雪白的棉絮被尽数
采收，贵州磷化集团北疆市场推广员穆燕飞和棉农一样喜
悦。

穆燕飞现在主要负责奎屯市、乌苏市、沙湾市、胡杨
河市的销售业务，她回忆，新型水溶肥刚来北疆时，老乡
们的接受度并不高。

“种植户用惯了颗粒肥，突然换成粉状肥料，随水一冲
就完事，大家觉得不靠谱。”穆燕飞说，后来她和经销商一户
一户去谈，在棉农的地里试用，慢慢才打开局面。

“最显而易见的是地上‘白霜’变少
了，土壤盐分降低，
棉花出苗

率明显提高。”一位当地棉农说，原本出苗不均匀、返碱
泛白的地块，出苗后苗齐苗壮，叶片更浓绿；土壤板结也
在减少，土色越来越深，团粒结构得到改善。

南疆地区，贵州磷化集团南疆市场推广员阿尔孜古
丽·阿布都拉负责喀什市及周边县域、和田全地区、阿克
苏地区的产品推广工作，平日里她深入乡镇连队走访种植
农户、农资门店。

“今年新品刚来时，农户普遍谨慎，接受度不算太
高。”阿尔孜古丽·阿布都拉说，大家常年用传统肥料，

对外地新品牌不了解，而且担心不适应
南疆盐碱土质，不敢大

面积试用。

为了打破僵局，她依托集团开展的小块示范田对比试
验，为棉农免费提供小包装肥料，让农户对照观察作物长
势，市场的接受度逐渐打开。

“随着示范田效果显现，周边农户亲眼看到增产改良
土壤的实际效果，目前认可度明显提升，再加上我能双语
沟通，可以为大家耐心讲解产品优势，很多老乡主动咨询
订购。”阿尔孜古丽·阿布都拉说。

新疆棉田施用贵州磷化集团的新型水溶肥后，地表返
白返碱现象减轻，土壤板结改善，土质变得疏松，透气性
变好；作物根系更发达，白根增多，出苗整齐，死苗、弱
苗、烂苗明显变少；植株长势更好，棉花叶片厚实浓绿，
黄叶早衰、蕾铃脱落减少。同一地块，用过水溶肥的棉花
结铃更多，后期产量更高。

这些一线反馈，背后是贵州磷化集团针对新疆盐碱棉
田研发的磷酸脲酸性水溶肥方案。

“新疆棉区的土壤盐碱度高，传统磷肥易被固定失
效，且当地滴灌水肥一体化模式对肥料要求严苛。”贵州
磷化集团有关负责人介绍，为此，集团以酸性肥料中和盐
碱、解锁养分，产品全水溶、配方精准，有效提升了出苗

整齐度，适配机械化采收。
经3000亩田间示范验证，当地棉田亩产从400

公斤提升至 500公斤。集团同步下沉农技
服务，从卖产品转向种植整体方案，保

供稳价，助力新疆棉花提质增
产。

白霜褪去、棉桃压枝！水溶肥新疆推广成效显

黔南州龙里县谷脚镇茶香村一道长长的山林
斜坡旁，杜怀安和种植刺梨的农户正在互助采
摘，“贵农 5号”刺梨地里手起果落，一颗颗金黄
的刺梨被丢进身旁的采集桶。

树上有刺，果上也有刺，大家戴着手套、袖
套，可稍有不慎还是会被刺划个口子、扎个激
灵。杜怀安的手臂上，新旧划痕叠着，问及新伤
口，他低头扫了一眼，说没什么，并迅速抬手摘
下一枚果子。

让他心里踏实的，是连续两年施用的贵州磷
化集团含硅刺梨专用复混肥。“7 月那几场大雨，
周边不少园子落果严重，我这里稳住了。”今年，
杜怀安的这片 150 亩刺梨生态农场，大部分地块
产量与去年持平。

杜怀安是村里首批试用刺梨定制肥的种植
户。过去种植施肥全凭经验，长期施用普通复合
肥，果树长势起伏不定，果实大小参差不齐，优
质果占比难以提升，上门收购的客商往往压低收
购价。

2024年，贵州磷化集团联合贵州大学在茶香
村落地 50亩刺梨核心示范田，杜怀安主动拿出土
地参与试验。历经两年示范，果园树势强健、病
害减少，果实品相明显改善，减肥少投入，增产
多收入。

“过去，不少刺梨种植户长期沿用传统复合
肥，普遍存在肥料利用率不高、土壤养分失衡、
果品品质参差不齐、下游深加工的品控标准不一
致等现实难题，制约了产业链的价值效益提升。”
贵州磷化集团研发中心研究员黄鸿说。

为攻克这一难题，黄鸿与团队成员立足刺梨
主产区土壤、植株养分实测分析，联合贵州大学
研发出基肥、追肥两款含硅刺梨专用复混肥。

产品采用有机无机相融合的配方，针对性补充硼、锌、硅、
钙、镁等刺梨生长必需的中微量元素，兼顾改良土壤与果树营养供
给，实现养地与促产并举，并适配贵州刺梨“轻简栽培”的需要。

“果实采收结束后集中施用基肥，单株用量 1至 1.5公斤，理想
状态下一次基肥可以满足果树全年大部分养分需求，减少施肥次
数，直接降低人工投入。”黄鸿说。

现场测产数据印证了示范成效：示范区亩产达 1526.80 公斤，
常规对照区亩产 1290.30 公斤，每亩增产 224 公斤以上，增产率超
17%；优果率提升 7.35个百分点，实现每亩节本增收 937.18元，项
目累计增收27.57万元。

“在周边普遍减产的大环境下，示范基地产量保持稳定，就是
最直观的活样板。”茶香村党支部书记、村委会主任兰江介绍，茶
香村发展刺梨种植已有 30余年，全村种植规模约 1.5万亩，多数农
户依旧依靠传统经验管护果园。农户看重实实在在的收成，测产数
据公开之后，当地农户尝试科学种植的意愿显著提升。

刺梨是贵州名副其实的农业支柱产业和“致富金果”，已从山
间野果长成百亿级大产业，种植面积、加工产能和产品种类均占全
国90%以上，稳居全国第一。产业体量持续做大的同时，果品品质
不均、标准化程度不足，成为制约刺梨产业从“种得多”向“种得
好”转型的突出短板。

而专用肥的推广，不只是给刺梨树补营养，更是整套标准化种
植体系落地的突破口。

黄鸿介绍，试验项目开展以来，技术团队累计开展农户技术培
训超 100人次。下一步还将在龙里、六盘水等不同海拔区域布局多
点试验，结合海拔、物候期差异动态优化施肥方案。

“作为国有企业，我们的目标不止于肥料产品销售，而是输出
一整套适配山地刺梨的标准化种植解决方案。”贵州磷化集团相关
负责人表示，企业将立足自身磷资源优势，瞄准刺梨产业发展痛
点，以服务贵州农业特色产业责任，把土壤改良、科学施肥、修剪
管护、绿色防控等技术一并带到田间地头，让这颗高原“黄金果”
真正成为带动山区群众增收、支撑乡村振兴的坚实产业载体。
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（本版图片除署名外由贵州磷化集团提供）

⑤

①

②
③

④

①贵州刺梨。

②河北玉米。

③施用了开磷高塔硝硫基复合肥的百香果。 管云 摄

④贵州磷化农资黔农先锋队在玉米基地查看玉米长势。

⑤榕江县忠诚镇俾堵村种植户杨昌忠在自家的百香果园

里采摘果子。 管云 摄

新疆棉花种植基地新疆棉花种植基地。。


