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本报讯 （记者 吴传娟） 9月 7日，毕节市黔西市钟山
镇新强村千亩果蔬种植基地的连片瓜田里，一个个奶油南瓜圆
润饱满地卧在地垄之间。经过半个月露天日晒糖化，瓜皮泛出
琥珀般油亮光泽，空气中弥漫着清甜的瓜香。村民忙着分拣、
装筐、搬运，货运卡车满载南瓜运往广州江南果蔬批发市场。

“一车能装运30吨，每天要向外发货 100多吨。”新强村党
支部书记杨明富告诉记者，“今年雨水充沛、管护到位，南瓜
长势超出预期，总产量达到700余万斤。”

钟山镇引进贵州红利农业发展有限公司，以“公司＋农户”
方式促进产业发展。企业依托成熟的全国销售网络，打通从田
间地头到市场档口的直供通道，同步提供全程种植技术服务。

黔西奶油南瓜
每天百吨发往广东

8 月 27 日，黔东南高新区经济发展和
科技创新局局长周汪洋又一次来到贵州兆
科能源有限公司。轻车熟路地穿过厂房，
他径直走向总经理陈志明的办公室，人还
没落座，好消息先到：“陈总，之前申报的
省科技厅项目已经通过，正在公示。”

陈志明眼睛一亮，“太好了！这笔项目
资金到账，设备费用就有了着落。”

周汪洋是兆科能源的企业服务专员。
“公司起步关键期，周局长每周都会联系我
们，帮企业解决了很多用工、水电、基础
设施等方面的困难，有啥惠企政策，我们
也是第一时间知道。”陈志明说。

兆科能源深耕锂电池行业近 20 年，拥
有全省规模最大的圆柱锂电池生产基地。
这份“你中有我、我中有你”的政企默
契，始于一年前。在园区企业贵州微纳新
能源集团的牵线下，黔东南高新区多次赴
湖南对接兆科能源，全面展示园区的资
源、区位和营商环境优势。

园区主动靠前服务，安排专人全程帮
办代办落地手续，并争取到 4000万元“桥
头堡”基金支持。同时，推行“一对一”
VIP服务加全流程帮办代办模式，成立专项
服务专班，围绕厂房建设、设备安装、水
电配套等核心需求，实行节点倒排、责任
到人。

从 2025年 5月签约、8月开工建设，到
今年 3月投产，不到一年的时间，兆科能源
已在园区稳稳扎根，项目快速落地的背
后，是高新区精准招商的诚意，更是全方

位保障的底气。
黔东南高新区落实“企业服务专员”制

度，为 169 家企业、56 个重点项目配备 66 名
服务专员，提供“一对一”保姆式服务。依托

“企业之家”平台，整合市场监管、住建、自然
资源等职能部门，设置 11 个服务窗口，提供
92 项帮办代办服务，实现“园区的事情园区
办、就近办、快速办”。

干部驻点服务，企业安心生产。在贵
州，这样的服务不是特例。

如 何 将 党 的 组 织 优 势 转 化 为 服 务 效
能？各地坚持问题导向，紧盯项目建设、
生产经营等关键环节，创新“重点项目党
员攻坚队”“企业特派员”“企业服务专
员”等机制，组建工作专班、临时党支部
和党员突击队，党员干部驻点一线、靠前
服务，为企业发展保驾护航。

今年 5月底，贵阳先进智造产业园正式
开业，先进装备制造、电子信息制造等领
域多家企业达成入驻意向。该项目于 2025

年 6 月初开工建设，从开工到开业不到一
年，跑出了项目建设“加速度”。

贵阳经济技术开发区园区建设服务中
心党委组建“三色管家”服务队伍，“红色
管家”强化党建引领，“蓝色管家”提供精
准服务，“橙色管家”助力金融支持，为企
业提供“一站式”服务。

得 知 企 业 困 难 ， 身 为 “ 蓝 色 管 家 ”
的 建 设 开 发 部 副 部 长 张 家 毅 靠 前 服 务 ，
第一时间与“帮代办”团队对接，为企
业免费帮办代办项目建设所需手续。“点
对 点 对 接 ， 服 务 专 员 跑 部 门 、 跑 流 程 ，
就是要把企业的麻烦事变成分内事。”张
家毅说。

贵阳经开区 26 名“蓝色管家”常态化
下沉企业和项目一线，构建起“企事速
办”服务闭环——鑫鑫厨具项目建设初
期，遇到临时用电难题，“蓝色管家”立即
协调供电部门，通过临时接电方案，保障
建设工期；贵州微尔来检测技术有限公司
职工大多住得远、通勤不便，“蓝色管家”
主动联系满帮集团，帮助租赁一批职工宿
舍……

当好企业“贴心人”，跑出发展“加速
度”。广大党员干部驻点项目一线，把支部
建在项目上、把党旗插在工地上，及时破
解用地、用工、用能等堵点难点，用精准
服务的“加法”换取企业负担的“减法”、
发展活力的“乘法”。在贵州，一股“亲
商、安商、富商”的实干新风，正转化为
企业敢干、敢闯、敢投的发展底气。

清洗数据、保留有效信息、标注数据
……近日，贵阳市清源华茂数据有限公司
上千平方米的开放式办公区内，数据标注
员正全神贯注地对咖啡制作过程做数据标
注，指尖轻移、鼠标轻点，动作娴熟精
准。这样看似简单的重复劳动，实则是喂
养人工智能大模型不可或缺的“数字饲
养”工序。

今年 3月，清源华茂正式落户贵阳市云
岩区三马万人数据标注产业园。短短几个
月，这家年轻的标注工厂便跑出了“加速
度”：建成 30余个垂直领域专业数据集，覆
盖医疗、工业、自动驾驶等高价值场景；
累计接到 400 多个订单，完成产值超 1500
万元；团队从最初的 100 余人迅速扩军至
300 人。“园区租金优惠、配套高效，让我
们能够轻装上阵、快速扩产。”公司副总经

理张家威说。
同样扎根于此的贵州数策智算科技有

限公司，落地不足一年，高质量数据集项目
已占公司总业务量的 60%。此前，受限于轻
资产、无抵押的行业特性，融资难一直是企
业扩产的最大掣肘。云岩区联动金融机构
创新推出全省专属纯信用产品“数据标注
贷”，数策智算成为首批受益者，获 500万元
纯信用授信，顺利承接大模型高端业务。

贵州星际猫信息科技的数据标注业务
甚至延伸到海外——为某头部车企承接马
来西亚、新加坡等国智驾道路数据采集与
标注项目，海外原始数据统一回传至云岩
区完成精细化加工，目前正组建 300至 500
人的专业标注团队。

企业敢投、敢扩、敢接单的信心，源自云
岩区精准有力的产业培育与要素保障体系。

贵 阳 市 云 岩 区 立 足 老 城 产 业 转 型 需
求，将数据标注确立为“首位产业”，针对
其轻资产、人才密集、成本敏感的特点，
出台全省首部区县级数字经济专项扶持政
策“云数十条”，每年统筹 1000万元专项资
金，覆盖场地补贴、营收奖励、人才培
育、融资贴息、市场拓展等领域，并推行

“免申即享、即申即享”。
在“订单招商”模式下，云岩区依托产业

供需对接联席会议机制，常态化搭建政企、
企企、银企对接平台，累计举办专场供需对
接活动 11场，服务市场主体超 100 人次。贵
州科迅盈乾科技去年 11 月入驻云岩时年收
入仅 100万元，在 AIGC产业专场对接会上签
下 1300万元订单后，8个月间团队从十几人
扩张至300人，营收突破 1000万元。

产业载体的快速拓展也为数据标注产

业集群发展提供了坚实空间支撑。云岩区
构建“1+3+N”产业格局，以三马万人数据
标注产业园为核心，建成标准化标注工位
近 4000 个，同步盘活中建大厦、数博万
达、东懋中心等楼宇资源，形成“核心园
区引领、核心楼宇支撑、多点载体联动”
的错位发展格局。创新“厂房托底+订单供
给”招商模式，园区企业综合经营成本较
省外降低 20%至 30%，成功引进杭州景联
文、北京热热数据等30余家行业头部企业。

人才保障方面，园区联动省内 20 余所
高校共建实训基地、开设定向培养班，常
态化开展岗前及技能提升培训，配齐人才
公寓、通勤专线、便民商超、标准化食
堂，开设青年夜校，全方位提升从业人员
就业居住体验。

目前，三马万人数据标注产业生态加
速成型，形成数据采集、标注服务、AIGC
内容创作协同发展格局，集聚数据企业近
80家、从业人员 4200余人，云岩数字特色
产业园成功获评“贵州省数智产业园”，成
为全省标杆。

立足数字经济发展新风口，云岩区正
持续迭代全要素保障体系，全力打造全省
领先、辐射西部的数据标注产业发展新高
地，抢滩AI“数字基石”新蓝海。

引进 30余家数据标注行业头部企业

云岩区抢滩AI“数字基石”新蓝海
本报记者 陈阳 通讯员 徐盛

金秋九月，遵义市湄潭县永兴镇分水
村的千亩稻田翻着金浪。田埂上，一只三
脚架、一部手机，一场充满田园气息的直
播正在进行。

“家人们看过来，这就是咱们茅坝贡米
的核心种植基地，金灿灿的稻子，颗粒饱
满，煮出来的饭那叫一个香！”分水村驻
村第一书记胡成龙一手举着稻穗，一手指
向身后的稻田。他身旁，抖音主播陆安伟
也随着他的话题聊了起来，两人对着镜
头，把当地大米的来头娓娓道来。屏幕
上，订单提示音此起彼伏。

这只是湄潭大米直播带货的一个寻常
场景，却有着不寻常的成效。9月 9日，抖音

主播陆安伟受邀来到分水村和胡成龙一起
直播销售当地大米，当天，他们直播销售的
数据是：1774 单，销售额 64609 元。这个数
字，让种了一辈子地的乡亲们咋舌，“没想
到一场直播能卖出这么多大米！”

“刚开始直播的时候，我也紧张，对着
镜头话都说不利索。”胡成龙坦言，去年 11
月分水村正式开播时，村干部们心里都没
底。但他和村党支部书记周文熙笃定一件
事，好米不能只放在山里，直播助农是条
必须蹚出来的路。两人带着团队白天忙村
务，晚上熬夜研究直播话术，从选品、打
包到售后，一步步摸着石头过河。

功夫不负有心人。如今的分水村直播

间，早已不是当初那间简陋的民房。田间
地头、稻谷堆旁、村民院里，处处能开
播。“我们把直播间搬到稻田里，就是要
让消费者看到最真实的种植场景，看得见
品质，买得放心。”胡成龙介绍，通过实
景直播+短视频引流，湄潭大米跳出了传
统粮商收购的单一渠道，直接从田间走向
全国消费者的餐桌。

陆安伟是受邀来到分水村的“外援”。
站在金色的稻浪中，他深有感触，“我就
是农村的，知道老百姓最怕的就是好东西
卖不出去。”在他看来，湄潭大米的直播
之所以能打动人，靠的就是真实的田间场
景 和 扎 实 的 产 品 品 质 。“ 好 米 自 己 会 说

话，我们只是把它介绍给更多人。”
直播火了，村民的日子也甜了。周文

熙给记者算了一笔账：以前村民种水稻，
全靠粮商上门收购，价格被压得低，销路
还不稳定；现在通过直播，产地直发，没
有中间商赚差价，每斤米能多卖好几毛
钱。

“去年 11月开播到现在，不到一年，靠
直播帮村民卖鸡蛋、茶叶、大米，为大家
解决了不少销售难题，仅今年七八月份通
过直播就销售农产品 5910 单，销售额 21.89
万元。”周文熙介绍，现在乡亲们的积极
性被调动起来了，不少村民主动问“下一
场直播啥时候开？”“我家的新米能不能也
上链接？”

变化的不只是收入。湄潭县水稻种植
面积达 13 万亩，近年来已有 300 余名本土
主播成长起来，“村书记+主播”直播带货
模式在多个村寨复制推广，一条“种植—
加工—直播—销售”的完整产业链正在日
益 完 善 ， 为 农 产 品 出 山 搭 建 了 便 捷 的

“云”上通道。

“村支书+主播”直播带货

湄潭大米从田间直供餐桌
本报记者 刘绍波

服务专员驻企提供一对一服务

把企业的麻烦事变成分内事
本报记者 华姝

本报讯 （记者 韦寒） 9月 10日，记者从贵阳高新区企
业贵州中南交通科技有限公司获悉，其自主研发的智慧隧道管
控平台已在遵义完成试点部署，实现 26座关键隧道“一网统
管”，隧道内异常事件救援响应时间较以往缩短一半以上。

贵州高速公路桥隧比高，隧道运营长期依赖人工巡查，风
险发现晚、设备联动慢是老大难问题。

中南交科公司基于“云—网—边—端”全链条架构，打破
了传统监控、安防、机电运维系统之间的数据壁垒，将原本各
自独立的设备与感知终端统一接入。目前，该平台已覆盖贵
遵、遵毕等 5 条重点高速，纳管娄山关、凉风垭等 26 座关键
隧道，完成 4739台设备、26类感知终端的数据汇聚与智能清
洗，真正做到了隧道群级的一体化管控。

高速隧道“一网统管”
救援响应缩短一半以上

本报讯 （记者 王雨） 酱香白酒的独特风味从何而来？
近日，贵州理工学院食品研究团队在这一领域取得重大突破，
为酱香白酒的“灵魂密码”绘制了一份基因图谱。

该研究由贵州理工学院联合劲牌有限公司、劲牌茅台镇酒
业有限公司完成，成果在线发表于国际食品科学顶级期刊
《Food Research International》。通俗来说，这项研究就像
在酱香大曲这个“微型宇宙”中，首次系统发现了大量此前不
为人知的“暗物质”——那些无法通过传统方法培养和识别的
未知微生物族群。

团队以经历 6个月干仓储藏的酱香高温大曲为研究对象，
运用“宏基因组组装基因组 （MAG） ”技术开展系统解析。
如同给整个微生物群落做了一次“深度基因测序”，成功重建
了52个高质量的微生物基因组。

通过基因分析，研究发现这些“暗物质”微生物虽然“低
调”，却身怀绝技：其基因组富集碳水化合物转运、发酵产酸
相关基因，拥有较强底物利用与产酸潜力；次级代谢合成基因
簇数量不多，但序列新颖度高。这也表明它们在酱香白酒风味
形成中可能扮演着过去被严重低估的关键角色。

贵州理工学院
解锁酱酒未知微生物族群

本报讯 （记者 金秋时）“今天凌晨三点至四点，贵州
民族大学南校区用水数据突然猛增，随后又降为 0，数据提示
异常。”9月 2日一早，贵州创亿宝能节能科技有限公司技术员
樊伟豪登录公司综合能源数据 AI可视化监测平台，鼠标轻点
AI智能分析功能，不到 40秒，一份完整包含用水趋势、异常
检测和节水建议的用水分析报告随即出炉。

贵州创亿宝能负责人钱诚介绍，企业多年前就实现用水数
据实时收集监控，然而过去的这个系统不具备数据自动分析功
能，长期依赖项目经理采用人工方式，开展数据一对一分析比
对，才能判断管网的问题和故障。

今年该公司通过自主研发的 AI智能分析系统，不仅可快
速收集数据，还可将传统用水分析系统从被动的“事后记录
仪”升级为具备自主推理能力的“事前预警机”与“智能决策
中枢”。

钱诚介绍，传统水务运维模式下管网漏损的发现与定位，
长期依赖人工巡检和经验判断，从管网发生暗漏到被最终发
现，往往存在数天乃至数月的时间延迟，造成水资源浪费。
AI 智能分析系统通过部署在管网关键节点的传感器和流量
计，能在管网爆管事故发生前的数小时甚至数天内，精准捕捉
到压力和流量数据的异常波动信号，定位精度可达米级。

贵州创亿宝能
AI提前预警管网爆管

本报讯 （记者 冯倩） 9月 8日，贵州一码进出口有限
公司与泰国 HULUWA 在贵阳正式签署深度战略合作协议，双
方同步完成贵州 FANJI抹茶出口泰国的首单签约，为贵州优质
特色产品出海东南亚开辟了全新的专业化通道，成为 RCEP框
架下黔泰两地经贸合作持续深化的又一标志性成果。

本次合作将以贵州特色优势产品抹茶作为核心切入品类，
深度开拓泰国消费市场。运营端将创新采用“海外仓+本土
店”的成熟模式，由泰国 HULUWA 公司在当地组建全链路本
土运营团队，依托 Shopee、TikTok等泰国主流电商平台搭建
线上销售矩阵，打通从国内贵州产地直供、泰国本土仓储配
送、本地化运营种草到终端用户服务的完整闭环。

作为贵州特色产品出海的重要实践，本次战略合作落地后
双方将在稳定抹茶品类运营的基础上，持续扩大采购规模与泰
国本土市场覆盖范围，逐步把更多贵州优质特色好物引入泰国
市场，以点带面实现中泰两地产业互补、经贸互通的互利共赢
新局面。

贵州一码公司
携手泰国企业推动黔货出海

黔东南高新区企业服务专员 （左） 到企业生产一线听诉求解困难。 邰春 摄

9 月 10 日，位于遵义市汇川区的贵州航天成
功汽车制造有限公司生产繁忙，生产线满负荷运
转，企业抢抓生产进度，全力保障海外市场订单
交付。

该企业具备全车系生产及出口资质，主营轻
微型小卡车，具备年产 5 万辆商用车、15 万辆乘
务 车 、 20 万 台 发 动 机 的 产 能 ， 产 品 远 销 东 南
亚、中东、非洲、南美等市场，覆盖全球 50 余
个国家和地区。图为工人在纯电动小卡星马 T3E
车架装配线上作业。

本报记者 杨涛 摄

电动小卡远销海外


