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本报讯 （记者 李姗）近日，贵州数据宝网络科技有限公司受邀
出席 2026第三届数据要素创新发展大会，并在大会上一举斩获两项重
磅荣誉，同时达成多项跨领域合作共识。

大会现场发布的《2026 数据要素创新发展报告》框架中，数据宝
“为数据资源方提供数据要素全链路服务”经专家严格评审，成功入选
典型案例。该模式已服务于云南白药、贵州高速、某市热力集团等众多
行业龙头企业，其普适性与标杆价值获得权威认可，为数据要素服务规
模化落地提供了重要示范。

同时，数据宝在数据资产金融化领域的前沿探索再获殊荣——由
其提供核心模式与技术支持的“数据资产证券化（ABS）创新模式”荣获
大会“2026 数据要素·典型示范项目”。该模式开创了“数据+担保+证
券”跨行业协同路径，精准破解了国有及大型企业盘活海量数据资产、
拓宽融资渠道的迫切需求，为数据要素实现“资源—资产—资本”跃迁
构建了关键金融基础设施。项目市场反响热烈，年内预计发行规模达
200亿元。

数据宝揽获
2026数创大会双项殊荣
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本报讯 （记者 鲁毅） 近日，六盘水美味园食品有限公司总经
理王优向记者展示了一组数据：2025年，企业遭遇4次极端天气，发
酵环节质量事故损失为 0元，而 2022年夏季，一场高温曾让企业直
接损失246万元。

这场改变源于大数据与实体产业的深度融合。2022年的高温天
气，让依赖传统发酵工艺的美味园吃了大亏——车间老师傅们“眼观
手摸”的调控方式跟不上温度波动的速度，导致发酵失败，损失高达
246万元。企业痛定思痛，联合高校历时 18个月构建起“发酵工艺知
识图谱”，在发酵环节部署物联网传感器，实时采集温度、pH值等 8
大维度数据，将老师傅积累几十年的隐性经验转化为量化规则，让

“绝活”变成可计算、可传承的数据资产。
如今，一套 AI天气联动系统对接国家气象中心权威数据，同时

结合车间内部微气候监测，构建起涵盖 12项指标的气候数据库。系
统可提前 72 小时预测极端天气对发酵车间的影响，预警准确率达
95.8%。一旦系统“嗅”到风险，智能决策平台便自动调取最优解决
方案，在 10秒内下达调控指令。同时，该平台集成了 1200余组工艺
参数，运用数字孪生技术实时映射发酵状态，实现生产全流程动态优
化。

“大数据让工厂变得更加智慧。”王优介绍，2025年，企业产品
合格率从 2022 年的 89.3%跃升至 99.7%，批次间风味差异率下降
82%。如今，美味园已建成 5G智慧辣椒工厂，成功入选工业和信息
化部5G工厂名录，产品远销美国、德国、韩国等十多个国家。

辣椒企业
巧用大数据观气象

曹志富原本是贵州柏春神鹊茶场的
厨师，最拿手的是颠勺和切菜。最近，他转
岗做起了销售。

不久前，他接到对接某企业 80人团建
活动的任务。对方要求十分具体，要方案、
要报价、要流程，一连串需求像炒菜时的
热油，噼里啪啦溅过来。没有任何销售经
验的曹志富盯着电脑屏幕，一个字都敲不
出来。

在神鹊茶场企业 AIES 架构师、首席
AI顾问赵子英的建议下，曹志富第一次尝
试了茶场为每位员工配备的“神鹊Claw龙
虾”全员AI助理。

他将客户要求“喂”给这只“小龙虾”，
短短几分钟，一份结构完整、数据清晰的
方案便出现在屏幕上，活动流程、人员组
织、预算报价等内容一目了然。在此基础
上稍作修改，他又向 AI追问了两轮细节。
最终，在 AI帮助下，一个符合公司产品定
价、服务范围、品牌调性的完整方案随即
生成。

当天上午，方案便发到了客户手中。
客户回复干脆利落：“就按这个方案干。”

曹志富所在的神鹊茶场拥有 1097 亩
标准化生态茶园，是中东海湾国家王室专

供茶、米兰世博会参展品牌，2023 年获中
国茶品牌“金芽奖”。2025年开始启动企业
数智化建设，今年 3月，“神鹊 AIES企业进
化系统”搭建完成并启动试运行，于 4月 3
日在 2026 神鹊茶场春茶开采季暨多元战
略合作启动会上正式发布。

“在‘养龙虾’成为一股时尚热潮时，
我的企业也养了两只‘神鹊 Claw 龙虾’。”
神鹊茶场董事长龚芮介绍，一只是“大内
总管”，负责内部管理、沟通协调与流程推
进；一只是“兵部尚书”，负责对外服务、客
户接待与销售转化。

普通 AI大多“一问一答、答完即忘”，
缺乏延续性。“我们的‘神鹊 Claw 龙虾’有
记忆，它记得你昨天问过什么、企业上个
月制定过什么政策，下一次回答时，它就

不再是从零开始。”赵子英说，同时，它还
会主动抓取各平台最新信息，实现自我更
新、持续成长。最重要的是，通过整个 AI矩
阵实现企业认知的全员协同。

技术再强，用不上也是白搭。神鹊茶
场让从保安到厨师的每位员工都养上“龙
虾”，人人都靠“龙虾”干活。与此同时，神
鹊茶场不再需要庞大的对接与渠道维护
团队。AI能够自主完成标准化推广、内容
复制与服务分发，让合作模式更轻盈、服
务效率大幅提升。

系统发布近一个月，茶场接待了 30多
场研学活动，龚芮感叹：“以前从来没有这
么密集过。”

AI拉平了能力差距。过去高端客户来
访，只有销售总监敢出面对接；复杂的团

建方案，只有市场部的“老员工”才会撰
写。而现在，赵子英说：“任何一名员工，只
要会提问，AI 就能帮他完成高质量的工
作。”

在龚芮看来，AI更抹平了地域鸿沟：
“贵州茶企想做品牌很难，渠道、人才、资
金都不占优势，但 AI不分地域，只要企业
智库完善，就能以一线城市的服务标准服
务客户。”她认为，神鹊茶场在 AI赋能企业
落地方面不输一线城市。

“神鹊茶场能靠 AI尝到甜头，贵州那
些长在好山好水里的刺梨、辣椒、猕猴桃，
没理由不行！”龚芮表示，“独行快，众行
远，一家企业的成功不算什么，能带着家
乡的好产品一起出圈，让更多人了解贵州
特产、认可贵州品牌，才是真的赢。”

全员全员““养龙虾养龙虾””

一家贵州茶企的一家贵州茶企的 AIAI突围突围
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 李姗

贵州产业锚定全球
需求，从“卖产品”向

“卖适配、卖精品、卖
服务”跃升。贵州长江
汽车针对海外市场定制
适配车型，今年首批订
单驶向哥伦比亚，剑指
新兴市场新能源商用车
赛 道 ； 毕 节 可 乐 猪 腊
肉、脱水南瓜条等农特
产 品 凭 生 态 品 质 “ 圈
粉”海内外，从深山走
向 12 国 餐 桌 ； 黔 西 南
州依托冷流水资源发展
生态渔业，一季度鲜活
水产品出口破千万元，
24 小 时 即 可 端 上 东 南
亚消费者餐桌……

产自贵州的好货，
如今正出山出海，稳步
迈向全球大市场。

“一圈、两圈……这一盘要绕将近 1700圈。”4月 29
日，在贵安新区高端装备制造产业园，缠绕员聂明宇紧
盯着绕盘机，2.00毫米的高纯铝丝在精密装置引导下，
一圈圈紧密缠绕，最终成为一盘 8.5公斤的标准产品。
这样的场景，每天都在贵州兴汇新材料有限公司的车
间里重复。班组长周锦逸告诉记者，11名工人每班可绕
制约 160盘成品，“绕好一盘大概6分钟”。

很少有人知道，这家看似“专一做铝丝”的企业，正
在主动完成一场从单一产品到多元布局的转型。

兴汇新材料 2024年 7月落户贵安，母公司是山东
广汇新型材料科技股份有限公司。作为宁德时代的上
游配套企业，公司最初主营业务是高纯铝丝。

“我们一开始就是冲着为宁德时代配套来的。”负
责人郭新民说，但市场变化比预期来得快，单一产品的
风险逐渐显现。

不等不靠，主动求变。2025年 12月，兴汇新材料果
断新增铝焊丝设备，采用最新工艺，总产能设计达每年
3000 吨，主要生产 4系铝合金焊丝，产品涵盖 ER4043
等多种牌号。如今，公司已形成高纯铝丝、铝焊丝及电
池结构件三大产品线。

铝焊丝业务已站稳脚跟，稳定供应宁德、宜宾、贵
阳的 3家汽车行业客户。而电池结构件，则是企业瞄准
的“下一个增长点”。

“电池顶盖由 6部分组成，需经过冲压、注塑、超声波焊接等多道工
序；软连接是动力电池内部连接的关键部件。”综合办公室主任杨飞说，

“如果量产，预计年营收可达5亿元。”
郭新民算了笔账：厂房房租、物业费、电费、物流费，一年支出超

100万元。但也有惊喜——企业使用的线盘，由同在贵安综保区的贵州
西南中创科技有限公司供应，“大大降低了物流成本”。这种园区内部的
供应链协同，成为企业落户以来最直观的获得感之一。

2025 年，兴汇新材料营业收入近 7100 万元，远超预期的 5000 万
元。目前，公司常用产线 4条，日产铝丝约 5吨，新开的 2条产线正在安
装调试。郭新民说，2026年规划了重点方向：设备智能化改造、加大研
发投入、深化产业链协同、拓展海外市场。

从一根铝丝起步，到多元产品矩阵，再到出口海外，这家主动求变
的企业，在贵安综保区闯出了一条属于自己的新“铝”途。
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本报讯 （记者 申川）4月 28日，记者从中国人民银行贵州省分
行 2026年第二季度新闻发布会上获悉，2026年一季度，贵州信贷投放
保持较快增长，融资结构持续优化。截至 3月末，全省工业贷款和新型
工业化贷款余额分别为 5831.8亿元、4777.7亿元，同比分别增长 12.2%、
13.1%；制造业和基础设施相关行业中长期贷款余额分别为2145.3亿元、
15640.6亿元，同比分别增长 7.5%、4.2%，增速均持续高于同期各项贷款
增长水平。

普惠小微贷款持续增加，融资成本持续下降。一季度末，全省普惠
小微贷款余额 5383.1亿元，较年初增加 108.5亿元，同比增长 3.7%，高于
同期各项贷款增速0.6个百分点。

具体看，单户授信 1000万元以下的小微型企业贷款余额 2598.6亿
元，较年初增加 77.4亿元，同比增长 7.5%；单户授信 1000万元以下的个
体工商户和小微企业主经营性贷款余额 2784.5 亿元，较年初增加 31.1
亿元，同比增长0.4%。

从贷款成本看，一季度，全省新发放普惠小微贷款加权平均利率同
比下降0.36个百分点，融资成本持续下降。

绿色产业领域贷款持续增加。一季度末，全省绿色贷款余额 9056.8
亿元，较年初增加 200.1亿元。其中，基础设施绿色升级贷款、生态保护
修复和利用贷款余额分别为 4354.6亿元、2449.4亿元，合计占绿色贷款
总量的 75.1%，信贷资金持续助力全省绿色交通、新型城镇化建设以及
生态环境建设。

贵州一季度普惠小微贷款
融资成本持续下降

4月 21日，长江汽车2台新能源轻卡
及 2台厢式明窗版从上海港报关装船，
发往哥伦比亚。这是贵州长江汽车今年
继出口塔吉克斯坦，巴西后的又一批海
外订单。

“这批车是根据哥伦比亚客户需求
做的针对性适配。”贵州长江汽车运营总
监金亮告诉记者，团队为当地市场定制
了英文版车机系统，新增了全车脚垫，并
匹配了适应哥伦比亚电网的充电器。

这样的“量体裁衣”并非偶然。贵州
长江汽车主攻纯电动货车，今年将目光
投向了东南亚和南美。

“这两个市场与贵州地理气候相似
——山地丘陵多、高温高湿，我们此前积
累的山地适配、高温优化技术可以直接
复用。”金亮说。

目前，长江汽车一款 VAN类右舵车
型在新加坡的认证正在推动中，预计6月
完成认证；在老挝、阿根廷、智利等国家
已交付样车，客户正在进行属地认证。
2026年全年出口目标锁定2000台以上。

金亮介绍，“团队花了 6到 8个月的
时间完成右舵车型的研发和适配，东南
亚山地多、雨季长，我们在散热系统、底

盘悬架、电池温控和耐腐蚀涂装上都做了针对性强化。”
定制化的底气，来自对质量的严苛把控。在企业的

质检中心，一辆即将出口的新能源货车要经过层层“关
卡”。电池安全、续航实测、防水防尘等，还要通过高温、
高寒、高海拔“三高”测试，以及电耗、制动、承载、高压安
全、电磁兼容等多项指标检测。

2025年，贵州长江汽车累计产销整车1.5万余辆，营
收16.3亿元，同比增幅达83.1%，但海外业务贡献尚不足
1%。“去年主要是铺垫，今年才是发力之年。”金亮表示，
2026年出口占比将提升至15%左右。

谈及“破冰”经验，金亮用一句话概括：“主动按海外
客户的路况、法规、使用习惯修改产品。”右舵布局、高温
优化、载重定制等这些看似繁琐的改动，正是打开新兴
市场的敲门砖。

提及长江汽车未来目标时，金亮表示：“我们想成为
新兴市场值得信赖的新能源商用车方案提供商，从‘卖
产品’转向‘卖适配、卖服务、卖生态’。”

汽
车
定
制
出
海
，
剑
指
新
兴
市
场

贵
州
日
报
天
眼
新
闻
记
者

贵
州
日
报
天
眼
新
闻
记
者

江
婷
婷

“刚忙完北京 400 万元的订单，香港
的首批货又要装车了，车间里的工人连
轴转，还是赶不上订单的节奏！”近日，
毕节市赫章县农特产品开发有限公司的
生产车间内，腊肉香气弥漫，负责人常
玉指着忙碌的生产线，脸上满是欣喜。

凭借一款可乐猪腊肉强势“圈粉”，
不仅站稳内地市场，更成功叩开香港市
场大门，书写了毕节农特产品“出山出
海”的鲜活故事。

“目前公司可乐猪腊味系列产品订单
已 突 破 600 万 元 ， 今 年 总 销 售 额 突 破
2000万元没问题。”常玉说，公司正在拓
展东南亚市场。

与此同时，在百里之外的织金县现
代农业产业园，农耀农业开发有限公司
的车间里同样一片火热。一个个圆润饱
满的深山南瓜，经过清洗、切片、脱水
等工序，变身符合国际标准的脱水南瓜
条，打包发往韩国。2025 年，企业累计
出口额达 5000 万元，其中南瓜系列产品
出口 1208万元，全年营收突破 1.38亿元。

“今年和韩国签订了价值 6500万美元
的订单，除南瓜条外，还增加了速冻南
瓜，速冻南瓜的生产线也即将启动，要

做到每个月都有货发往海外。”公司负责人曾爱生说。
近年来，毕节市各类特色农特产品凭借原生态品质

与浓郁乡土特色，线上线下订单不断、远销各地，一缕
缕乡土风味穿透乌蒙层峦，惊艳万千食客味蕾。

2025 年，毕节农产品出口呈现“新品突破、老品
扩容”的良好态势，刺梨汁、党参、黄芪等 10 余种特
色农食产品首次走出国门，出口品类不断丰富；苹果、
香菇、鲜鸡蛋、南瓜条等 21种成熟品类出口总量超 1万
吨、货值超 1亿元，产品远销韩国、越南、泰国等 12个
国家，国际市场认可度稳步提升。其中，苹果、鲜食用
菌、鸡蛋三类产品出口量稳居全省第一。

从“出山”稳根基，到“出海”拓市场，毕节正以全产业
链思维推动农产品从“卖原品”向“售精品”转变，让更多
乌蒙好货既走得出深山，更站得稳全球市场，在生态更
优、产业更强、农民更富的道路上稳步前行。
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近日，黔西南州的生态养
殖基地生产的鲜活鳗鱼、黑鱼，
经贵阳海关所属兴义海关监管
后，输往海外市场，最快 24 小
时就能端上泰国、越南等国消
费者的餐桌。

今年一季度，黔西南州已
累计出口各类鲜活水产品 308
吨，总货值突破1000万元，涵盖
鳗鱼、黑鱼、草鱼、鲫鱼等多个
品类。

黔西南州依托中国科学院
水生生物研究所等科研机构技
术支撑，打造“生态优势赋能+
科技创新驱动”的特色渔业体
系，先后实现鳗鱼、鲫鱼、草鱼、
黑鱼出口零的突破，淡水生态
水产成为贵州外贸增长的新亮
点。

“鲜活水产品出口，时效就
是生命线，鲜度就是竞争力。”
贵州黔方有渔水产科技有限公
司负责人说，海关开通专属“绿
色通道”，预约查验、即检即放，
实现查验“零延时”、出证“零等
待”，不仅最大程度保住了鱼的
鲜活度，还降低了运营成本，企
业开拓海外市场的底气和信心
更足了。

针对鲜活水产运输要求高、保鲜难度大、
中小外贸企业出口经验不足等痛点，兴义海
关指派业务骨干提供全流程定制化指导，帮
扶企业建立健全自检自控体系，紧盯鱼苗引
进、疫病防控、有毒有害物质监控等关键环
节，严守出口产品质量安全底线。

此外，海关构建“资质保障+风险管控+快
速通关”一体化监管服务体系，充分发挥贵州
双龙保税物流中心（B型）“出口直通”优势，开
辟鲜活水产专属“绿色通道”，落实“提前申
报、预约作业、即检即放”便利化举措，全力压
缩通关时长，保障出口活鲜以最佳状态交付
海外市场。
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赫章县农特产品开发有限公司腊肉赫章县农特产品开发有限公司腊肉
加工车间加工车间。。

贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 王星王星 摄摄

长江汽车生产车间长江汽车生产车间。。
贵州日报天眼新闻记者贵州日报天眼新闻记者 江婷婷江婷婷 摄摄 海关工作人员对出境水生动物海关工作人员对出境水生动物

开展现场查验开展现场查验。。
（（贵阳海关供图贵阳海关供图））

→织金农耀农业开
发有限公司南瓜条装车
出口。

王晨辉 摄


